Dotacja 50-85% dla firm MSP

na: vdziat w targach i misjach gospodarczych

na lata 2024 - 2027

Dotacja do 800 000 zt netto dla firm ustugowych,
handlowych i produkcyjnych

Celem dotaciji jest:

e Rozwoj eksportu firmy poprzez wejscie na nowe zagraniczne rynki
zbytu dotgd nigdy nie obstugiwane
lub

e Promowanie nowych produktéw lub ustug na juz obstugiwanych
rynkach (krajach) w ktérych nie byty one dotgd oferowane

Z dotacji mozna sfinansowaé np.:

Udziat w targach i konferencjach jako wystawca

Udziat w misjach gospodarczych i wystawach

Koszty budowy stoiska, wynajecia powierzchni, medidow itd.
Koszt materiatdow reklamowych (katalogi, foldery itp.)

Koszty wyjazddw pracownikow (loty, zakwaterowanie itp.)
Wydatki wynikajgce z ttumaczen i certyfikacji produktow i ustug

Koszty logistyki produktow i materiatdw wystawowych
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Poziom dofinansowania 50-85% z pomocy de minimis

Gtéwne wymagania:

Status mikro, matego lub Sredniego przedsiebiorstwa
Brak zalegtosci skarbowych (ZUS, US)
Zdefiniowana lista fargdow, wystaw itp. na lata 2024-2027

Szczegotowy kosztorys udziatu (zgodnie z tabelg wydatkow)

Opracowana strategia internacjonalizaciji firmy w formie dokumentu
wewnetrznego

Okreslona lista rynkéw (krajow) nowych do zdobycia

® Okreslona lista rynkéw (krajow) obecnie obstugiwanych, na ktére zostang
wprowadzone nowe produkty/ustugi

Warto wiedzie¢

Z dotacji mozna sfinansowac udziat w réznych wydarzeniach krajowych,
jak i miedzynarodowych. Wazne, aby byty to wydarzenia o charakterze miedzynarodowym.

Jak okreslic liste targéw, krajow, rynkéw, ktére chcg Panstwo pozyskac¢?

Lista rynkéw powinna by¢ opracowana przez dziat handlowy/marketingu. Rynki nalezy
podzieli¢ na takie, w ktorych nie sg Panstwo obecni i na takie, na ktorych juz Panstwo dziatajg
i chcg poszerzy¢ wspotprace o zupetnie nowe produkty/ustugi dotgd tam nie oferowane.
Nastepnie dziat marketingu powinien opracowac ponizsze punkty.

1. Opracowac kosztorys kazdego z wydarzen

Wazne jest, aby opracowac kosztorys szczegétowy kazdego z wydarzen, jakie
Panstwo chcecie dofinansowac. Kosztorys szczegdtowy powinien obejmowac takie
wydatki np. jak: Koszt udziatu w targach/konferencjach (bilety wstepu), koszt
powierzchni targowej, koszt zabudowy stoiska, reklamy na targach, koszt materiatow
targowych jak katalogi ulotki i inne. Kosztorys powinien takze obejmowac wydatki
zwigzane z logistykg produktow pokazowych, przelotéw pracownikow, zakwaterowania
pracownikow i inne koszty.

2. Przeprowadzi¢ rozeznania rynku — zebranie co najmniej 3 ofert

Jesli to mozliwe, to na wydatki nalezy zebra¢ kilka ofert jak np. na koszty logistyki. Na
koszty lotéw pracownikéw czy zakwaterowania mozna zebra¢ zestawienie ofert z
takich stron jak np. booking, czy skyscanner. Na koszty powierzchni targowej, czy
zabudowe wystarczy oferta od organizatora wydarzenia.

Wazne jest by oferty nie pochodzity od powigzanych z Panstwem firm. Nalezy zatem unikac
powigzan osobowych, kapitatowych czy rodzinnych. Nalezy takze pamieta¢, ze dotacje unijne
na rozwdj firmy poprzez udziat w targach i misjach gospodarczych majg pewne wymagania
formalne. Oznacza to, ze aby méc dofinansowac tego typu wydarzenia nie mogg one sie
odby¢ wczesniej niz przed ztozeniem wniosku o dotacje.

Istotne w tego typu dotacjach jest posiadanie dokumentu opisujgcego strategie
internacjonalizacji Panstwa firmy. Takie opracowanie to mapa drogowa Panstwa planow

W rozwoju sprzedazy na rynkach miedzynarodowych. Jest to element niezbedny w projektach
na INTERNACJONALIZACJE,.




