
 

 

 

 

 

 

 

 

Dzień 1 26.10.2023, 9.30-17.00 

Liczą się relacje! Mój klient Twoim klientem, Twój klient moim klientem. 

Tematy paneli: 

 Kim jest Anioł? Opiekun, Stróż, Przewodnik. 

-Czy w biurach rachunkowych księgowy jest w stanie pełnić rolę anioła w biznesie? 

-Czy kodeks etyki zawodowej księgowego wypełnia lukę pomiędzy liczbami, przepisami a ludzkim 

podejściem? 

 Przedsiębiorcy razem. Sprzedaż i marketing. 

-Sprzedaż relacyjna, a sprzedaż usystematyzowana. 

-Co zrobić aby się wyróżnić? 

 Jak sobie poradzić w trudnych czasach? Finansowanie. 

-Faktoring, kredyty, leasing, windykacja, zarządzanie płynnością. 

 Metody oddłużania. 

-Ugoda, restrukturyzacja długu formalno-prawna. 

 Sukcesja, darowizna, spadek, testament. 

-Jaka forma przekazania firmy jest najkorzystniejsza z punktu widzenia przedsiębiorcy vs otrzymującego. 

Dzień 2 27.10.2023, 10.00-16.00 

 Zmotywowany pracownik sukcesem firmy. 

-Co zrobić, żeby zmotywować pracownika do pracy lepszej jakościowo i ciągłego dokształcania się? 

 Koszty rekrutacji – co zrobić żeby je obniżyć. 

-Gdzie szukać dobrych pracowników? 

- Jak znaleźć dobrych pracowników w rozsądnych pieniądzach? 

 "Kreatywna księgowość". Czy to dziś jest dozwolone? 

-Czy każda kontrola jest wyrokiem dla klienta, przedsiębiorcy? 

-Co mówią przepisy podatkowe? 

 Grupy zakupowe w MŚP - zagrożenie czy szansa? 

-Co może być przedmiotem zakupów grupowych.  

-W jaki sposób firmy organizujące grupy zakupowe chronią swojego klienta? 

http://usystematyzowana.co/

